
6. BuS-Fachpodium

„Einkauf in
turbulenten
Zeiten“

– Lead Buyer-Konzept
erhöht Schlagkraft –

am 7. Juli 2011 in Riesa

BuS Elektronik GmbH & Co. KG
Bayern-und-Sachsen-Straße 1
01589 Riesa

Telefon +49 (0)3525 600-60
Telefax +49 (0)3525 600-6666
E-Mail info@bus-elektronik.de
www.bus-elektronik.de

Anmeldung

Bitte senden Sie uns die ausgefüllte Anmeldung an

Fax +49 (0)3525 600-6666
E-Mail j.krause@bus-elektronik.com

Termin:
7. Juli 2011 und Vorabendtreff am 6. Juli in Riesa

Firma __________________________________

Teilnehmer __________________________________

Telefon __________________________________

E-Mail __________________________________

Ich/wir nehme(n) Ihre Einladung gerne an und komme(n) am:
���� 6. Juli 2011
�� 7. Juli 2011
�� Ich komme in Begleitung, 

Name(n) Begleitperson(en):

____________________________________________

____________________________________________

�� Ich / wir nehme(n) an der Fertigungsführung teil.
�� Leider kann ich / können wir nicht teilnehmen.

Um Antwort wird gebeten bis 24. Juni 2011.

Hotelempfehlung

Mercure Hotel Riesa Dresden Elbland
Bahnhofstraße 40, 01587 Riesa
Telefon +49 (0)3525 709-0
E-Mail reservierung@magnet-riesa.de 

Sonderkonditionen für Teilnehmer dieser Veranstaltung 
bei Buchung bis 24. Juni 2011!
Kennwort: „BuS-Fachpodium“



Einladung

Wir laden Sie herzlich zu unserem 6. BuS Fachpodium 
am 7. Juli 2011 nach Riesa ein. Unter dem Motto

„Einkauf in turbulenten Zeiten“
–  Lead Buyer-Konzept erhöht Schlagkraft  –

erhalten Sie Informationen zu aktuellen Fragestellungen 
des Elektronikeinkaufs sowie zu Veränderungen im Einkauf 
der BuS Elektronik.

Darüber hinaus erfahren Sie in top aktuellen Vorträgen 
Wissenswertes rund um die Herstellung und Distribution 
elektronischer Komponenten. Wir konnten dafür erfahrene 
Referenten gewinnen. 

Moderiert wird unser Fachpodium durch Frau Karin Zühlke. 
Sie ist bei der Elektronik-Fachzeitung Markt & Technik 
verantwortlich für Distribution, EMS und Fertigung. 
Unter anderem durch ihre Beiträge zum Thema Allokation hat 
Sie einen besonderen Bezug zum Einkauf in turbulenten Zeiten.

Gerne begrüßen wir Sie bereits am 6. Juli 2011 zum 
Vorabendmeeting auf unserem Firmengelände. 
Hier haben Sie die Möglichkeit, bei kulinarischen Genüssen 
und feinen Getränken in lockerer Atmosphäre mit Teilnehmern, 
Referenten und Gastgebern ins Gespräch zu kommen.

Wir würden uns sehr freuen, Sie in unserem Hause 
begrüßen zu dürfen.

Sofern Sie Fragen haben, steht Ihnen unser Herr Joachim Krause
unter 03525 600-7171 oder j.krause@bus elektronik.com gern
zur Verfügung.

Programm

Donnerstag, 7. Juli 2011, 9.00 -16.00 Uhr

Moderation: Karin Zühlke
Redakteurin Markt & Technik

8:30 Empfang

9:00 Begrüßung
Dr. W. Witte | Geschäftsführer BuS Elektronik

9:10 Herausforderung Kapazität und Material
J. Kümmel | Leiter Vertrieb BuS Elektronik

9:25 Vom Projekteinkäufer zum Lead Buyer
H.-P. von der Borch | Leiter Einkauf BuS Elektronik

9:45 Diskussion

10:15 Logistische Möglichkeiten im SCM
C. Meier | COO und Vice President EBV

10:35 Typisches SCM eines Herstellers
M. Katholing |Sales Director CE NXP

10:55 Trends – Schweinezyklus
R. Niebauer | Field Sales Eng. | ST Microelectronics

11:15 Diskussion

11:45 Herausforderung an das SCM – Binning
M. Bauer | Distribution Mgr. Central Europa OSRAM

12:05 Zuverlässige Supply Chain
R. Roese | Account Manager Texas Instruments

12:25 Supply Chain Basics
R. Petko | Leiter Cust. Log. Distribution Infineon

12:45 Gemeinsames Mittagessen

14:00 Globales Sourcing
H.-P. von der Borch | Leiter Einkauf BuS Elektronik

14:20 Innovative Partner im Produktlebenszyklus
H. Ketzer | Vertriebsleiter Würth Elektronik

14:40 Global optimierte Leiterplattenbeschaffung
nach TS16949
O. Peters | Geschäftsführer GS-Peters

15:00 Zusammenfassung, Abschlussdiskussion
J. Kümmel | Leiter Vertrieb BuS Elektronik

15:30 Fertigungsführung

16:00 voraussichtliches Ende

Vorabendtreff

Mittwoch, 6. Juli 2011
17.00 - 22.00 Uhr
Kulinarische Genüsse und feine Getränke 
auf dem Gelände der BuS Elektronik.

Der Transfer zwischen Hotel und Firmengelände 
wird durch BuS Elektronik organisiert.
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Redakteurin Markt & Technik 

  8:30 Empfang 
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  9:45 Diskussion 
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